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Consultoria
em Redes de
Cooperacao
e Central de
Negocios

A partir de um novo cenario econémico, social, cultural
e ambiental, surge a necessidade de ag¢des coletivas
que podem impulsionar novos resultados a partir de
um novo negoécio. Um dos movimentos desse novo
negocio € o ASSOCIATIVISMO. Através deste tipo
de relagao interorganizacional buscamos, através de
acdes em conjunto, melhorar o desempenho das

empresas.
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Come o Resilient pede Te ajudar?
Pensando na sua rede de cooperagdo e na central de negdcios, a
Resilient apresenta os seguintes servigos de consultoria:

m Formacéao e Constituicdo de Redes Empresariais Horizontais: etapa
de sensibilizagao, formagao do novo negocio empresarial, constituigao
dos instrumentos juridicos necessarios.

m Implantacao da Central de Compras: mapeamento do potencial de
compras, planejamento e controle do modelo, constituicdo dos instrumentos
de controle e juridicos.

m Planejamento Estratégico para Redes Empresariais Horizontais:
construgéo do planejamento estratégico, definicdo dos objetivos, elaboragao
dos planos de agao, monitoragéo dos indicadores de desempenho.

Consultoria em Redes de
Cooperacao e Central
de Negocios

m Assessoria Executiva para Redes e Centrais de Negécios: gestao
administrativa da rede, assessoria estratégica junto a diretoria,
acompanhamento das equipes de trabalho e supervisao junto as empresas
associadas.

m Assessoria para Planos de Expansao: analise de mercado, perfil
do associado, mapeamento do potencial associado, sensibilizagao e
convite, elaboragao do evento de expanséo.
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Central de
Compras

Em um mercado cada vez mais competitivo, torna-se
imprescindivel a elaboragao de estratégias competitivas,
que fagam com que as empresas apresentem um
diferencial, gerando agilidade, objetividade e impacto
nos resultados.

Uma das alternativas sugeridas € a de gerar custo
competitivo para a empresa através da criacao de
uma Central de Compras, proporcionando a redugao
de custos por meio da negociagao em conjunto de
matéria-prima, produtos, insumos e servicos.

A partir disso, o concorrente torna-se parceiro; existe
volume de compras e poder de barganha; melhores
condigbes de preco, prazo, qualidade e entrega;
eliminacao de intermediarios; menor custo de estoque

e de frete; e acesso a grandes fornecedores.
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Intranet
Corporativa

Uma Intranet Corporativa para Redes de Cooperagao e
Central de Negocios que conecta toda a sua rede com
recursos automatizados e gerencia as areas administrativa,
marketing, logistica e financeira, atendendo todas as
demandas de comunicagao das centrais de negocios. Um
software de gestao empresarial esta baseado em um sistema
conhecido como e-procurement que gerencia as compras
de bens e servigos, por meio da internet:

+ Compras integradas;

+ Comunicagao eficiente;

v Controle de verbas;

v Participacao dos associados;

\/ Monitor NF-e;

\/ Informacdes estratégicas;

« Base de dados segura.



Cemefblwww«m o Tralbalhe?

Sensibilizagao, diagnostico, formalizagao, constituicao, plane-
jamento e acompanhamento por um periodo determinado de
acordo com a necessidade.

ZFormas de conlralacas:

Honorario mensal para o servigo contrato e bonus para a agcéo
de expansao.

André Ramos

Consultor

+55 51 99838-8674
andre@resilient.com.br
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